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English for Marketing

Kein Bereich ist so vielféltig und umfang-
reich wie Marketing. Die American
Marketing Association definiert den

Begriff sehr umfassend:

Marketing is the activity, set of institutions,
and processes for creating, communicat-
ing, delivering, and exchanging offerings

that have value for customers, clients,
partners, and society at large.
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English for Marketing

Der klare Wettbewerbserfolg fihrt tber Sprachen!

Die englische Sprache ist speziell in diesem Bereich keine
Fremdsprache, sondern stellt eigentlich weltumspannend
die Lingua franca des Marketings dar. Sehr hiufig ist es
jedoch so, dass die Englischkenntnisse eine Weile zuriick-
liegen und man nicht ausreichend Gelegenheit hat, diese
in der Praxis auch so anzuwenden wie man es in der
Regel gewohnt ist. Ein selbstsicheres Auftreten und
sprachliche Fitness in allen Bereichen sind fiir das
Marketing unentbehrlich. Wir haben fiir die unterschied-
lichsten Ausgangspositionen Top Seminare entwickelt und
stimmen das Sprachtraining exakt ab. Vor der jeweiligen
Ausbildung findet eine Planungsphase statt. In einem
personlichen Einstufungsgesprach lernen wir den der-
zeitigen Sprachlevel kennen und kénnen anschlieBend
gemeinsam die fiir Sie relevanten Inhalte ermitteln.

... besonders sind wir von den bedarfs-
gerechten und individuellen Schulungs-
programmen vom Institut CEF begeistert.

Michelin
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Ein Auszug aus den Inhalten:

Allgemeine Themen

W Auffrischung des Allgemeinwortschatzes

B Einfihrung (Auffrischung) der englischen
Wirtschaftssprache

B Grammatik Brush-up

B Konversation im beruflichen Umfeld

Spezifische Themen (Eintrittslevel B1/B2)

B Produkt- bzw. Leistungspolitik
B Preispolitik

B Marktforschung und Meinungsforschung
B Social Media Marketing

B Qualititsmanagement

B Controlling/Marketingcontrolling
B Channel Marketing

B Dienstleistungsmarketing

B Direktmarketing

B Gender Marketing

W B2B/B2C

B Engpasskonzentrierte Strategie

Specific Topics (Entrance EU Level B2/C1)

B The Basis of Marketing Management
B The Marketing Concept

B Definition of Target groups

B Marketing Strategy

B Product/Pricing/Placement/Promotion
W Distribution/Service/Retail

B Brand Management

B Market Segmentation

B Promotional Content

B Advertising/Branding

W Direct Marketing/personal Sales

B Product Placement/Public Relations
B Out-of-home/Internet marketing
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